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En av de viktigaste insikterna i all marknadsforing: det tar tid att bygga fortroende. Planera
darefter.

I 217

EXPONERINGAR EXPONERINGAR
Kunden borjar komma ihag er. Kunden boérjar lita pa er.

Konsekvens ar nyckeln. Det spelar ingen roll hur bra ert varumarke ser ut om ni byter stil, ton eller budskap var
tredje manad.

ERA KANALER OCH FREKVENS

Lista era kanaler. Hur manga exponeringar skapar varje kanal per vecka? Rakna samman — nar ni 27
exponeringar mot er primarmalgrupp pa rimlig tid?

| KONSEKVENSPLAN
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